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NOHO Management to spotka
utworzona przez NOHO
Investment — ogolnopolskiego
dewelopera segmentu
nieruchomosci premium. Misjg i
celem spofki jest utrzymanie
prestizu i jokoSci kazde] inwestycji
NOHO.

Zespot NOHO Management
posiada ponad 10 lat
doswiadczenia na rynku
nieruchomosci oraz umiejetnosci
I wiedze niezbednqg do ich
skutecznego zarzgdzania, co
umozliwia Swiadczenie ustug
zgodnych z najwyzszymi
standardami.

NOHO Management stawia na
iINnNnowacyjnosc i personalizacie,
wykorzystujgc nowoczesne
rozwigzania oraz indywidualne
podejScie do kazdego
witasciciela. Priorytetem jest
zrozumienie i spetnienie potrzeb
wymagajqgcych klientow.

/arzgdzane przez spotke inwestycje to
nieruchomaosci premium, tworzone w
mysli filozofii NOHO Premium Lifestyle,
opartej na holistycznym podejsciu do

realizowania najwyzsze] jakosci
projektow w mysl idei miasta 15-
mMinutowego.

Firma Swiadczy profesjonalne ustug,
do ktorych naleza:

Zarzgdzanie nieruchomosciami
/arzqdzanie nagjmem
PoSrednictwo w najmie
Posrednictwo w sprzedazy
Wykanczanie wnetrz


https://noho-management.com/zarzadzanie-nieruchomosciami
https://noho-management.com/zarzadzanie-najmem
https://noho-management.com/wykonczenie-wnetrz

Posrednictwo w
najmie/wynajmie

W odpowiedzi na potrzeby naszych

klientow, ktorzy oczekujq nie tylko komfortuy,

ale rowniez petnego bezpieczenstwa i
profesjonalnego wsparcia przy wynajmie
nieruchomaosci, oferujemy ustuge
posrednictwa w najmie i wynajmie
apartamentow w Warszawie, Krakowie,
Katowicach i Wroctawiu.

Nasze dziatania opierajq sie na
wieloletnim doswiadczeniu i dogtebne;
znajomaosci rynku najmu w segmencie
premium i inwestycyjnym. Dzieki setkom
zrealizowanych transakcji, potrafimy
skutecznie dopasowac oferte do profilu
najemcy, a najemce do konkretne;
nieruchomosci, maksymalizujgc
zadowolenie obu stron.

Jako NOHO Management wspieramy
zarowno wiascicieli mieszkan
poszukujgeych solidnych,
zweryfikowanych najemcow, jak i osoby
szukajgce nieruchomosci do wynajecia —
czy to na czas dfuzszy, Sredni, czy
krotkoterminowy. Zajmujemy sie catym
procesem — od profesjonalnego
przygotowania oferty ghome staging,
sesja zdjeciowa, opis i wycena), przez
promocje w najlepszych kanatach i
portalach, az po organizacje prezentacij,
negocjacije warunkow najmu i finalizacje
umowy.

Wspofpracujemy z renomowanymi
firmami relokacyjnymi, agencjami HR,
korporacjami i specjalistycznymi
agencjami nieruchomosci, co daje
naszym klientom dostep do szerokiej bazy
sprawdzonych najemcow. Kazda
transakcja poprzedzona jest szczegotowq
weryfikacjq stanu prawnego
nieruchomMosci i sytuacji najemacy, co
zapewnia petne bezpieczenstwo
zawieranych umaow.

Nasze posrednictwo to nie tylko
0szczednosSc¢ czasy, ale przede wszystkim
gwarancja jakosci i skutecznosci dziatania.
Dzieki naszym ustugom wiasciciele mogag
MieC pewnosc, ze ich nieruchomaosc trafi
w odpowiednie rece, a najemcy — ze
znajdg miejsce dopasowane do swoich
potrzeb i stylu zycia.
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rok\po kroku

Dzieki naszemu wsparciu w procesie najmu, inwestor zyskuje nie tylko spokg,
ale takze oszczednosS¢ cennego czasu. Oddajgc nam odpowiedzialnos¢ za
te procesy, witasciciel moze skupi¢ sie na innych priorytetach.

NOHO Management ,,

Przygotowanie nieruchomosci

02

W pierwszym kroku przeprowadzamy analize nieruchomosci,
ustalamy strategie ofertowq oraz rekomendowang wysokosc
czynszu. Organizujemy sesje zdjeciowq, inwentaryzacje
Wyposazenia oraz home staging w celu atrakcyjnego
zaprezentowania oferty. Nieruchomosc¢ publikujemy na
stronie NOHO Management oraz na wiodqcych portalach
ranzowych.

Dobér najemcy

03

Prowadzimy prezentacje nieruchomosci, weryfikujemy
potencjalnych najemcow, analizujemy ich profil oraz
zdolnosc finansowa. Wspotpracujemy z renomowanymi
agencjami, korporacjami i firmami relokacyjnymi, dzieki
czemu skutecznie tqczymy wiascicieli z odpowiednimi
najemcami.

Finalizacja wynajmu

Po wyborze najemcy przygotowujemy umowe najmu,
protokdt zdawczo-odbiorczy oraz liste inwentaryzacyjnag.
Asystujemy podczas przekazania lokalu — dokumentujemy
jego stan, spisujemy liczniki i przekazujemy klucze po wptacie
depozytu i pierwszego czynszu.



JesteSmy swiadomi, ze kompleksowa

obstuga nieruchomosci jest kluczowym

elementem dla naszych klientow. Jako

odpowiedz na zapotrzebowanie rynku i

potrzeby najemcow, wprowadzilismy te q

ustuge jako czesc oferty NOHO - dewelopera AR

segmentu premium, tworzgcego najbardziej

prestizowe inwestycje w Polsce.

Ustuga posrednictwa NOHO Management w liczbach

Nasze ustugi posrednictwa w najmie oraz sprzedazy nieruchomosci sg
projektowane z myslg o maksymalnej wygodzie i efektywnosci dla
naszych klientow, przy zachowaniu przejrzystych i konkurencyjnych
warunkow finansowych.

W przypadku posrednictwa w najmie oferujemy ustuge jednorazowego
skojarzenia stron umowy najmu — wiasciciela nieruchomaosci oraz
najemcy. Prowizja za skuteczne przeprowadzenie procesu Wynaosi
rownowartosc jednego miesigcznego czynszu najmu + VAT.

To standardowa stawka rynkowa, ktora obejmuje petne przygotowanie
oferty, marketing, prezentacje, weryfikacje najemcow oraz finalizacje
umowy. Ustuga stanowi atrakcyjng alternatywe dla klientow
poszukujgcych prostego, szybkiego rozwigzania bez petnej ustugi
zarzqgdzania najmem.

Zobacz nasze oferty

NOHO

MANAGEMENT






POS'REDN.ICTWO W
SPRZEDAZY / ZAKUPIE
NIERUCHOMOSCI

Zakup lub sprzedaz nieruchomosci to
jedna z najwazniejszych decyzji
finansowych w zyciu — dlatego warto
mieC u boku partnera, ktory zna rynek,
dziata sprawnie i profesjonalnie oraz
potrafi doradzi€ na kazdym etapie

procesu.

W ramach ustug posrednictwa w
sprzedazy i zakupie nieruchomosci z rynku
wtornego, NOHO Management oferuje
kompleksowe wsparcie zarowno dla
sprzedajgcych, jak i kupujgcych —w
szczegolnosci w segmencie premium oraz
inwestycyjnym.

Nasze dziatania zaczynamy od
szczegOtowej analizy potrzeb klienta oraz
mozliwosci nieruchomaosci. Dla wiascicieli
przygotowujemy oferte sprzedazy opartg
na rynkowej wycenie, dbajqc o atrakcyjng
prezentacje — od profesjonalnej sesiji
zdjeciowej, przez home staging, az po
opracowanie materiatow
marketingowych.

Zajmujemy sie promocjq oferty,
docierajgc do realnych nabywcow —
zarowno prywatnych, jak i inwestycyjnych
— poprzez kanaty cyfrowe, wiasng sieC
kontaktow oraz wspotprace z agentami |
doradcami rynku nieruchomaosci.
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Klientow poszukujgcych mieszkania lub
apartamentu wspieramy w znalezieniu
nieruchomosci, ktora nie tylko spetniaich
oczekiwania funkcjonalne i estetyczne,
ale rowniez stanowi bezpieczng i
optacalng inwestycje. Na kazdym etapie
— od wyboru oferty, przez negocjacje, az
po finalizacje transakcji — zapewniamy
petne doradztwo oraz nadzor formalny i
prawny.

Zaufaj doSwiadczeniu i dyskrecji — z NOHO
Management proces sprzedazy i zakupu
nieruchomaosci staje sie klarowny,
bezpieczny i dopasowany do Twoich
oczekiwan.
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rok po kroku

Dzieki naszemu wsparciu w procesie zakupu oraz sprzedazy, inwestor
zyskuje nie tylko spokdj, ale takze oszczednoSE cennego czasu. Oddajgc
nam odpowiedzialnos¢ za te procesy, wtasciciel moze skupi€ sie na innych

priorytetach.

01

NOHO Management ,,

Przygotowanie oferty

02

Rozpoczynamy od analizy potencjatu rynkowego
nieruchomaosci i oczekiwan klienta. Doradzamy w zakresie
strategii cenowej oraz przygotowania mieszkania do
sprzedazy. Organizujemy sesje zdjeciowq, home staging oraz
przygotowujemy komplet dokumentow niezbgednych do

publikaciji oferty.

Proces sprzedazy lub zakupu

03

Prowadzimy prezentacje nieruchomosci oraz rozmowy z
zainteresowanymi stronami. Negocjujemy warunki transakcijj,
wspierajgc zardbwno sprzedajqcych, jak i kupujgcych w
bezpiecznym i efektywnym przeprowadzeniu catego procesu.
Na zyczenie reprezentujemy klienta w jego imieniu.

Finalizacja transakciji

Wspieramy w kompletowaniu dokumentow, weryfikacji stanu
prawnego oraz ustaleniach notarialnych. Koordynujemy caty
proces finalizacji umowy sprzedazy, protokotu zdawczo-
odbiorczego oraz przekazania nieruchomosci nowemu

wtascicielowi.



JesteSmy swiadomi, ze kompleksowa

obstuga nieruchomosci jest kluczowym

elementem dla naszych klientow. Jako

odpowiedz na zapotrzebowanie rynku i

potrzeby najemcow, wprowadzilismy te < 7
ustuge jako czesc oferty NOHO - dewelopera

segmentu premium, tworzgcego najbardziej

prestizowe inwestycje w Polsce.

Ustuga posrednictwa NOHO Management w liczbach

Nasze ustugi posrednictwa w najmie oraz sprzedazy nieruchomosci sg
projektowane z myslg o maksymalnej wygodzie i efektywnosci dla
naszych klientow, przy zachowaniu przejrzystych i konkurencyjnych
warunkow finansowych.

W ramach ustugi posrednictwa w sprzedazy nieruchomosci pobieramy
wynagrodzenie prowizyjne w wysokosci 1% netto wartosci transakcji +
VAT - wytqcznie dla klientow, ktorzy nabyli nieruchomosci w inwestycjach
NOHO. Jest to wyjqgtkowo konkurencyjna stawka w porownaniu do
standardu rynkowego, dzieki ktorej klienci mogg znaczgco obnizy¢ koszty
Zwigzane ze sprzedazqg mieszkania.

Dzieki tej formule, mozliwe jest nie tylko zwigkszenie rentownosci
nieruchomosci, ale rowniez wygenerowanie dodatkowego zysku z
odsprzedazy lokalu — czesto wyzszego niz catoroczny dochod z najmu.

W ramach ustugi posrednictwa w zakupie nieruchomosci pobieramy
wynagrodzenie prowizyjne w wysokosci 2% netto wartosci transakcji +
VAT - wytqgcznie dla klientow, poszukujgcych nieruchomosci w
inwestycjach NOHO. Jest to wyjqtkowo konkurencyjna stawka w
porownaniu do standardu rynkowego, dzieki ktorej klienci mogg
ZNnaczqco obnizyC koszty zwigzane ze sprzedazg mieszkania.
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Zobacz nasze oferty

NOHO

MANAGEMENT
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Jestes wiascicielem mieszkania w
inwestycji NOHO lulb Myslisz o
wynajmie? Skontaktuj sie z nami.

® ul. Armii Krajowej 25, 30-150 Krakow

R, +48 506 399 279
M h.polczynski@noho-management.com

A’ noho-management.com
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